T EMA C ENTRATL

caro para
su gente

Por Maria de la Paz Vela
Colaboracion de Pablo Jiménez

;Los precios de hoy son una locura! Es el tinico consenso entre los ecuatoria-
nos que aiin tienen en su mente cudnto pagaban en sucres y cudnto pagan en do-
lares por los mismos bienes. Los precios perdieron toda relacion con el pasado de-
bido a la crisis de 1998-2000, debido a la dolarizacion que borré los referentes de
precios y a causa también del proceso especulativo que se ha desatado en dmbitos
en donde ni siquiera hay gremios que den precios referenciales. Pero el problema
es mayor: este articulo demuestra, con cifras, que el Ecuador es el pais mds caro
para su poblacion, pues el nivel de ingreso de sus habitantes es a su vez el mds ba-
jo con relacién a los altos precios.

La historia es asi: una reciente investigacion del banco Santander Central His-
pano sobre el costo de la vida en América Latina, basada en la teoria de la pari-
dad del poder adquisitivo, determind el precio de una canasta de doce productos
en siete capitales de la region asi como en Nueva York, Madrid y Londres. De la
investigacion concluyd que hoy por hoy la situacion optima es ganar el salario en
Londres y gastarlo en Bogotd, pues los salarios promedio son mds altos en la pri-
mera ciudad y la canasta de consumo mds barata en la capital colombiana. Aun-
que el costo de la canasta fue 24% menor en América Latina que en paises desa-
rrollados, los bajos salarios de los latinoamericanos hacen mds caro vivir en estas
tierras que para los gringos o ingleses en las suyas.

GESTION incorpord al andlisis a Ecuador, calculando el precio de la misma ca-
nasta en Quito, y obtuvo del INEC el dato del salario promedio de los hogares.
Con ciertos ajustes en las cifras, la conclusion es tinica: Ecuador es el pais mds ca-
ro para su gente, comparado con otros diez paises, incluidos nuestros vecinos, lo
que la sabiduria popular de los emigrantes percibié hace rato. Cuenca, Manta y
Loja aparecen como las ciudades mds caras a nivel nacional tomando como refe-
rente la canasta bdsica. Finalmente, una investigacion periodistica deja entrever
que hay precios de bienes y servicios que se estdn fijando especulativamente en el
mercado, pues en solo doce meses han subido hasta 700%, cuando la inflacion
anual a agosto fue de 29,24%.
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I. SANTANDER:

GANE SU SALARIO EN LONDRES
... Y GASTELO EN BOGOTA

ll ompre su hamburgue-
sa Big Mac y su Coca-
Cola en lata en Sao
Paulo, tome taxis y
¥ buses en Lima, hdgase
i un corte de pelo en
Bogotd mientras lee
su periddico antes de
ir al cine. Para su
agua Evian vuele a Madrid, y si fuma,
nuevamente Sao Paulo es el paraiso”,
son las recomendaciones que hacen
Valentin Carril, Alberto Sdnchez y San-
tiago Lopez, los investigadores de la di-
vision de América Latina del banco
Santander Central Hispano (BSCH).
Asi mismo, desaconsejan comprar la
famosa hamburguesa del Mac Donald’s
en México, y explican que los taxis en
Londres son amplios pero cobran el es-
pacio; y recomiendan que, si no quiere
contrariarse, no se corte el pelo ni vaya
al cine en la capital inglesa. Lea los pe-
riédicos argentinos en el internet (jno
se le ocurra comprarlos!) y no beba Co-
ca-Cola o agua Evian en Caracas, ni le-
che en Nueva York. El mayor incenti-
vo para dejar de fumar serd ver el pre-
cio de los Marlboro en Londres. Asi co-
mentan, con amenidad.

Los investigadores de esta intere-
sante novela de precios armaron una
canasta sui géneris de doce productos
perfectamente identificables, seis de la
categoria “no transables” y otros seis
“transables” (ver Recuadro 1),y calcu-
laron sus precios. Utilizando la teoria
de la paridad del poder adquisitivo
(PPA), compararon el costo de la vida
en las diez ciudades analizadas. En el
Cuadro 1 se presenta el resultado de la
investigacién de precios de los doce
productos, transformados de la mone-
da local a dolares. Tras contactar a los
autores, GESTION pudo conocer que el
BSCH no hizo la investigacién en
Ecuador por no tener oficinas en el
pais. Pero el tema era demasiado inte-
resante y GESTION decidié ampliar la
investigacién para Quito. El cuadro
presenta —ademads- el tipo de cambio
promedio calculado y la sobre o sub-
valoracién de las monedas locales con

respecto al délar estadounidense. De-
bido a que el precio de la canasta cam-
bia sustancialmente por el rubro
“jeans Levis 5017, se calculé también
el costo de la canasta excluyendo ese
rubro, para explorar otra dimensién
en el andlisis.

América Latina, 24% mads barata que
los desarrollados

El costo de la canasta de doce pro-
ductos en las diez capitales estudiadas
por el BSCH hace patente que Améri-
ca Latina tiene precios mds bajos para
bienes y servicios. En la canasta de no
transables, Bogota resulta ser la mds
barata, con un costo total de US$
12,49 (un 30% del costo de Nueva
York); Sao Paulo y Buenos Aires son
las ciudades mds caras en la region,
pues por la misma canasta tienen pre-
cios mayores en unos US$ 24 que otras
capitales, y aun asi tienen un costo de
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58% y 57% de la canasta de Nueva
York. Sobre Ecuador, el andlisis lo ha-
ce GESTION mds adelante en este arti-
culo. La canasta de no transables en
Madrid tiene costos similares a la re-
gion, mientras Londres con un precio
de US$ 58,21 (38% sobre los precios
de Nueva York), resulté ser la capital
mds cara del estudio del BSCH en los
no transables. En promedio, la canas-
ta latinoamericana resulté con un des-
cuento de 54% frente al promedio de
las ciudades no latinoamericanas en-
cuestadas, apenas superior al descuen-
to de 53% de julio del 2000.

Mirar la canasta de bienes transa-
bles, segiin prevé la teoria, ofrece mas
semejanzas de precios entre los paises
porque el comercio internacional se
toma ventajas de las grandes diferen-
cias, ya sea para exportar o para im-
portar bienes. El arbitraje de precios,
sin embargo, no es perfecto y estd afec-

Recuadro 1
sQué son la “PPA” y los bienes “transables”?

a paridad del poder adquisitivo (PPA) es el tipo de cambio que iguala los
precios de una canasta de bienes y servicios en dos paises. Si suponemos
que un conjunto de productos se pueden intercambiar ficilmente entre el
mercado local y un mercado externo, entonces la ley de un solo precio, idea ba-
sica tras la PPA, afirma que los precios de dichos productos deben ser los mis-
mos en los dos paises, segun lo explican Sachs y Larrain. Lo que ocurre es que
en el mercado interno se expresa el precio en una moneda y en el externo en
otra en los paises que tienen su propia moneda. La ley de un solo precio nece-
sita que los dos precios sean iguales en una moneda comun. El tipo de cambio
que en cada moneda local hace que se igualen los precios de una canasta (en d6-
lares, por ejemplo) es el PPA. Esta es la teoria que sustenta el Indice Big Mac que
maneja la revista The Economist (y al que GESTION se ha referido varias veces;
ver, por ejemplo, el N° 63 sept. 1999). La comparacién entre el tipo de cambio
vigente con su PPA da una medida de si la moneda estd sub o sobrevaluada.
sQué son los bienes transables y no transables? Segin la teoria econdémica,
un bien transable es aquel que por sus caracteristicas puede ser facilmente trans-
portable a mercados de otros paises; en otras palabras, “exportable”. Si el costo
de transporte de un bien es una pequena proporcién del costo total del bien, en-
tonces se lo puede exportar, y es “transable”. Los servicios tienen la particulari-
dad de que el costo de transporte por unidad de valor es alto y determina que
un bien o servicio sea “no transable”. Asi, por ejemplo, una lata de Coca-Cola
o un par de jeans Levis son bienes facilmente exportables, pero un corte de pe-
lo 0 una carrera en taxi son eminentemente “no transables”, pues requeririan el
viaje del peluquero o del taxista con sus instrumentos de trabajo para un servi-
cio simple que hay en todas partes. Otro componente que hace posible comer-
cializar un bien es el grado de proteccionismo comercial como aranceles y cuo-
tas, las denominadas barreras artificiales al comercio. Mientras mds barreras ar-
tificiales, menor posibilidad tendr4 el bien de ser comercializado.
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Cuadro 1

C ENTRATL

Calculo de la Paridad de Poder Adquisitivo (PPA) para once ciudades

1.A. CANASTA DE BIENES Y SERVICIOS NO TRANSABLES, JuLio 2001 (US DOLARES)

B. Aires
Hamburguesa Big Mac 1,5
Carrera de 10 minutos en taxi 3
Tarifa de bus (10 minutos) 0,75
Corte de pelo 10
Ticket para la pelicula de moda 75
Periddico distribuido a nivel nacional 1,5
Total no transables 24,25
% del costo comparado con N.Y. 57%
Paridad del Poder Adquisitivo vs. US$ 0,57
Tipo de cambio promedio* 1,00
Margen crecimiento moneda local vs. US$ 43%
Sobre (+) 0 sub (-) valoracién moneda/US$*  74%

1.8. CANASTA DE BIENES TRANSABLES, JuLIO 2001 (US DOLARES)

B. Aires
Coca-Cola en lata 0,5
Litro de agua Evian 1,59
Par de jeans Levis 501 65
Cajetilla de Marlboro 1,8
Litro de leche UHT 0,8
Total transables 69,69
% del costo comparado con N.Y. 106%
Paridad del Poder Adquisitivo vs. US$ 1,06
Tipo de cambio promedio* 1,00
Margen crecimiento moneda local vs. US$ -6%
Sobre (+) o sub (-) valoracién moneda/US$*  -5%
Canasta de transables sin jeans* 4,69

1.C. CANASTA DE BIENES Y SERVICIOS TRANSABLES Y NO TRANSABLES, JULIO 2001 (MONEDA LOCAL Y US DOLARES)

B. Aires
pesos

Transables y no transables (moneda local) 93,94
Total transables y no transables (délares) 93,94
% del costo comparado con N.Y. (US$) 87%
Paridad del Poder Adquisitivo vs. US$ 0,87
Tipo de cambio promedio* (moneda local/US$) 1,00
Margen crecimiento moneda local vs. US$ 13%
Sobre (+) 0 sub (-) valoracién (moneda/ US$)* 15%
Total trans. y no trans. sin jeans* (US$) 28,94

S. Paulo  Santiago Bogotd  Meéxico Lima
1,35 1,9 2,32 4,05 3,67
5,88 3,0 1,93 2,67 1,42
0,55 0,4 0,34 0,32 0,28

11,75 7,5 4,29 6,41 5,13
4,31 4,1 3,22 4,27 3,42
0,59 0,5 0,39 0,75 0,44

24,43 17,45 12,49 18,47 14,36
58% 41% 30% 44% 34%
1,48 274,62 688,92 4,09 1,19
2,55 664,06 2.332,13 9,37 3,51
42% 59% 70% 56% 66%
73% 142% 239% 129% 194%

S. Paulo  Santiago Bogota  México Lima
0,27 0,53 0,34 0,53 0,43
2,07 1,8 1,48 1,5 2,42

62,28 37,59 38,63 53,42 57,15
0,63 1,5 0,99 1,28 1,42
0,51 0,6 0,68 0,8 0,71

65,76 42,02 42,12 57,53 62,13

100% 64% 64% 87% 94%
2,54 423,48 1.486,97 8,16 3,31
2,55 664,06 2.332,13 9,37 3,51

0% 36% 36% 13% 6%
0% 57% 57% 15% 6%
3,48 4,43 3,49 4,11 4,98

S. Paulo  Santiago Bogotd  Meéxico Lima

reales pesos pesos pesos soles

230,22 39.550 127.240 711,40 268,63

90,19 59,47 54,61 76 76,49
83% 55% 50% 70% 71%
2,13 365,39 1.175,54 6,57 2,48
2,55 664,06 2.332,13 9,37 3,51
17% 45% 50% 30% 29%
20% 82% 98% 43% 42%

27,91 21,88 15,98 22,58 19,34

(*) Célculos realizados por GESTION, no pertenecen al cuadro original,
(**) Quito, Ecuador: Investigacion de GesTion, no incluye IVA; el agua Evian se conseguia hasta febrero; ahora ya no se vende sino en el Hotel Marriott.
El precio de US$ 1,5 que se utiliza es un referente para el precio al consumidor que tendrla la botella de 500 cm® si se importara.

Fuente: Santander Central Hispano: Valentin Carril, Alberto Sinchez y Santiago Lopez, "PPP Analysis August 2001, pg, 3

tado por las diferencias locales en im-
puestos, tarifas y costo de transporte.
El andlisis de los tres investigadores del
Santander Central Hispano prosigue
senalando que Santiago (gracias a la
reciente depreciacién del peso chile-
no), conjuntamente con Bogotd, son
las ciudades mds baratas en América
Latina, con un precio total de US$ 42
(64% del costo en Nueva York) para
su canasta de bienes transables. Sao
Paulo estd al mismo nivel que Nueva
York, pero Buenos Aires y sobre todo

Gestid® C;racas dejaron atras en precios a Ma-
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drid, Londres y Nueva York en este
segmento de bienes. La canasta de la
capital venezolana fue la mds cara en-
tre diez ciudades, lo que se debe en
parte al elevado peso que tienen en la
canasta los jeans Levi’s. Excluyendo
los jeans, Buenos Aires mejora mucho
pero Caracas se mantiene cara.

En promedio, la canasta latinoa-
mericana de bienes transables tiene un
descuento de apenas 4% (excluyendo
los jeans Levi’s el descuento es de
31%) con respecto a las ciudades del
mundo desarrollado (frente a un des-

Caracas Londres Madrid N.York  Quito*
2,7 2,67 2,05 2,99 2,50
4,16 8,45 4,36 7 1,20
0,28 1,41 0,69 1,5 0,20
9,01 28,16 10,26 20 4,00
4,85 16,89 4,62 10 2,75
0,69 0,63 0,64 0,75 0,30
21,69 58,21 22,62 42,24 10,95
51% 138% 54% 100% 26%
370,50 0,98 104,40 1,00 n.a.
721,72 0,71 195,49 1,00 25.000
49% -38% 46% 0% n.a.
95% -27% 87% 0% n.a.
Caracas Londres Madrid N.York Quito*
0,55 0,66 0,38 0,58 0,50
2,77 0,59 0,46 1,69 1,50
66,53 52,09 53,86 57,99 65,00
1,39 6,05 1,97 4,75 0,90
1,36 0,76 0,46 0,99 0,74
72,6 60,15 57,13 66 68,64
110% 91% 87% 100% 104%
793,64 0,65 168,79 1,00 n.a.
721,72 0,71 195,49 1,00 25.000
-10% 9% 13% 0% n.a.
-9% 10% 16% 0% n.a.
6,07 8,06 3,27 8,01 3,64
Caracas Londres Madrid N.York  Quito*
bolivares libras  pesetas dolares  ddlares
68.030 84,08 15.550 108,24 79,59
9429 118,36 79,75 108,24 79,59
87% 109% 74% 100% 74%
628,51 0,78 143,66 1,00 n.a.
721,72 0,71 195,49 1,00 25.000
13% -9% 26% 0% n.a.
15% -8% 36% 0% n.a.
27,76 66,27 25,89 50,25 14,59

cuento de 54% en la canasta de no
transables). El descuento del 2001
(4%) decreci6 sustancialmente frente
al descuento de 24% registrado en el
mismo mes del afio anterior, pues hu-
bo un importante crecimiento de los
precios relativos de la canasta en las
capitales de la regién, tanto por varia-
ciones en el tipo de cambio, como por
incrementos de precios en moneda lo-
cal, asi como por un decrecimiento en
Londres.

Cuando los investigadores combi-
nan las dos canastas, transables y no
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transables, observan nuevamente que
Bogotd es la capital latinoamericana
mds barata de su encuesta. El costo
combinado fue de US$ 54,62, equiva-
lente al 50% del costo en Nueva York.
Las ciudades latinoamericanas mds ca-
ras fueron Caracas y Buenos Aires, con
proporciones de costos comparados
con Nueva York de 87%. Los precios
en Madrid son comparables con los la-
tinoamericanos y Londres es mds caro
que Nueva York. En promedio, la ca-
nasta latinoamericana combinada tu-
vo en julio del 2000 un descuento de
35% con respecto a los paises no
emergentes de la encuesta, descuento
que en el presente afo cay6 a 24%. A
pesar de eso, esta region ain goza de
REeeios menores que los paises desa-

rrollados.

El célculo de esta canasta fue reali-
zado en julio del 2000 y en julio del
2001 y las variaciones de precios se ex-
plican por variaciones del tipo de cam-
bio de las monedas locales.

I1. ;Y QUE PASA CON
ECUADOR?

La canasta analizada corresponde al
tipo de consumo de las clases media y
media alta, asi que el equipo investiga-
dor de GESTION buscé los precios de los
articulos en mercados, tiendas, pelu-
querias de barrio y centros comerciales
de Quito, verificando sus precios en ju-
lio 2001. Los resultados muestran que
la canasta de bienes no transables fue de
US$ 10,95, inferior al costo registrado

En Ecuador, los no transables elevan

sus precios

1 rezago de los precios en los servicios que se experiment6 durante lo mas
profundo de la crisis 1999-2000, ha empezado a ser superado. En nueve
de doce meses de 1999, los bienes transables (exportables) contribuyeron

a la inflacién en 71% o mds. Los no transables (bienes y servi-
\ cios no exportables) aportaron a la inflacién en 29% o menos,
excepto en tres meses. Esto indica que en el periodo de mayor
devaluacion, los bienes de facil importacion y exportacion ajus-
taron sus precios fuertemente, como nos consté a todos en esos

afios. La misma proporcién se mantuvo hasta marzo del 2000. A partir de abril
del 2000, los bienes transables empiezan a aportar a la inflacién en menor pro-
porcidn, y los bienes y servicios no exportables superan en su contribucién a la
inflacién en varios meses. De abril a julio del 2001 el aporte de los bienes no
transables a la inflacion desplaz6 a los bienes exportables, con porcentajes de
76%, 300%, 80% y 100%, afirmando la tendencia que tienen los precios de este
grupo de productos de ir superando el rezago que experimentaron en los dos
anos anteriores. De ahi que, mientras la inflacién total en los dltimos cuatro
meses cay6 de 46,6% a 30,4%, varios subgrupos experimentaron inflaciones
anuales superiores al indice global en ese mismo periodo: “alquiler, agua, gas,

e}ectricidad y otros” una in’f’lacién supe-  No transables ahora
rior al 51%; el grupo “salud” de 50,5% a aportan mas a la inflacién
30,4%; “transporte” se redujo de 51% a (en porcentajes)
38,1%; “hoteles, cafeterias y restaurantes” e —
baj6 de 66,7% a 41,9%. El rubro de edu- 250~ —
cacion, tipicamente no transable, se com- i’z [T
porté como el mds inflacionario de todos | am
con 31 a 44 puntos porcentuales sobre la  so——F— -t ———c
inflacién general; es decir, con niveles de ®
78% a 75% de inflacién anual. 133 1=
La tendencia de los bienes y servicios s
no transables a superar el rezago que los =
afecta, se marco claramente en el 2001, es- -~

pecialmente a partir de abril.

Jul99

>
o
[

Abr99
Oct99
Ene00
Abr00

Juk00
Oct00
Ene01
Abr01

Fuente: Banco Central del Ecuador.
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en Bogotd. Los precios fueron mds ba-
jos en la carrera de taxi, en la tarifa de
bus, el corte sencillo de pelo, la entrada
para la pelicula de moda y el periédico
de gran circulacién a nivel nacional. So-
lamente la Big Mac de Mc Donald’s cos-
té mds que en Bogotd y se aproximé a
su precio en Londres. La canasta de no
transables paso a ser la méds comoda en
precios comparada con otras ciudades y
capitales latinoamericanas y de paises
desarrollados.

La canasta de bienes transables no
sorprendié con su costo de US$ 67,56,
pues para la clase media ha quedado
claro hace mucho tiempo que com-
prar en Ecuador articulos de facil im-
portacién o exportacién es mas caro
que en Miami, en Bogotd, o en otro
destino exterior referencial para los
ecuatorianos. Lo que si sorprendié fue
que resulté 2,4% mds cara que en
Nueva York y superé con 12,3% a
Londres y con 18% a Madrid. {En la
region, dejé atrds al costoso Sao Paulo
y solamente Buenos Aires y Caracas le
ganaron la delantera en nivel de pre-
cios! Claro que los jeans Levi’s autén-
ticos se ofrecen a un precio como el de
Buenos Aires y apenas mds bajo que en
Caracas, pero con un precio 25% ma-
yor que en Londres y de 12% mads que
en Nueva York. Retirando el precio de
los jeans en todas las canastas, la ecua-
toriana vuelve a ser la de menor nivel
de precios en un nivel similar al de Bo-
gotd. El agua francesa Evian se conse-
gufa aqui, pero desde hace seis meses
se dejé de importar, actualmente sélo
se la consigue en el hotel Marriott; el
precio de este articulo que exhibe el
Cuadro 1 es una estimacién de los es-
pecialistas sobre cudnto costaria colo-
car en percha en Quito una botella de
500 cm?.

La canasta ecuatoriana combinada
de bienes transables y no transables
llegé a US$ 78,51, similar al precio de
la canasta en Madrid y 74% de la ca-
nasta de Nueva York. En América La-
tina, sin embargo, Quito quedé en
cuarto lugar después de las mds caras
capitales de la regién: Caracas, Buenos
Aires y Sao Paulo. Incluyendo las ca-
pitales y ciudades europeas y latinoa-

mericanas, la posicién de Ecuador pa- Gestida
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Bienes transables y no transables, ajustados por el salario promedio (julio 2001)

B. Aires  S. Paulo Santiago Bogotd  México Lima
No transables
Costo comparado con la base de N.Y. = 100 57 58 41 30 44 34
Costo relativo ajustado por el salario promedio 152 312 174 391 106 420
Transables
Costo comparado con la base de N.Y.=100 106 100 64 64 87 94
Costo relativo ajustado por el salario promedio 279 537 268 844 212 1.163
Transables y no transables
Costo comparado con la base de N.Y. = 100 87 83 55 50 70 71
Costo relativo ajustado por el salario promedio 229 449 231 667 171 873
Salario anual promedio (US$) 1/ 13.615  6.668 8.544 2.717  14.760 2.908
Ajuste del salario
diferencial promedio 2/ 0.38 0.19 0.24 0.08 0.41 0.08

Caracas Londres Madrid N.York Quito*
51 138 54 100 26
394 141 107 100 400
110 91 87 100 104
844 93 173 100 1.606
87 109 74 100 74

669 112 147 100 1.135
4682 35.195 17.954 35.942  2.328**
0.13 0.98 0.50 1.00 0.06

1/ Salario promedio anual en cada ciudad. 2/ Salario promedio en cada ciudad como proporcion del salario promedio en Nueva York.
** En Ecuador se tomd como referencia el salario promedio calculado para la tltima Encuesta de los Hogares realizada en noviembre del 2000 por el INEC; a ese salario promedio a
nivel nacional se le hizo crecer en la proporcion del ajuste del salario minimo vital en el 2001.

Fuente: Santander Central Hispano Investment; Quito: Investigacion de GESTION.

Cuadro 3

Cuenca la mas cara y Latacunga la mas barata (en s dolares)

Ciudad Agosto 2000 Ranking ~ Agosto 2001 Ranking Diferencia  Crecimiento

(1 max-12 min) (1 méx-12 min) %
Nacional 2295 293,0 63,5 27,7%
Sierra 230,9 293,4 61,7 26,7%
Costa 228,1 292,6 81,9 35,9%
Cuenca 249,0 1 310,0 1 61,0 24,5%
Loja 238,9 2 300,7 3 61,9 25,9%
Quito 232,1 3 2954 6 63,3 27,3%
Guayaquil 231,4 4 295,7 5 64,3 27,8%
Machala 231,3 5 2943 7 63,0 27,2%
Manta 229,6 6 303,6 2 74,1 32,3%
Portoviejo 2257 7 297,8 4 72,1 31,9%
Ambato 223,3 8 287,1 8 63,8 28,6%
Esmeraldas 220,5 9 2779 9 57,5 26,1%
Latacunga 2142 10 266,8 12 52,6 24,6%
Quevedo 214,0 11 271,5 11 57,5 26,8%
Riobamba 213,6 12 2771 10 63,5 29,8%

Fuente: INEC.

sa del 4° al 7° puesto, pues de mds ca-
ra a mds barata se ordenarian asi: Lon-
dres (la mds cara), Nueva York, Cara-
cas, Buenos Aires, Sao Paulo, Madrid,
Quito, Lima, México, Santiago y Bo-
gotd, que sigue siendo la capital con
una canasta mds reducida en precios.

Ecuador con los peores salarios

Los precios de las canastas en once
ciudades importantes dejan en claro
que Sudamérica es mds barata que el
primer mundo. Y viene entonces la
gran pregunta, ;quiere esto decir que
para los ciudadanos de esta region del
mundo es barato vivir en sus ciuda-
des? Ni los analistas de GESTION ni nin-
guno de los lectores habra escuchado

Gestda ., de ningin latinoamericano; por el
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contrario, en términos econémicos, es
claro que la vida es dura para casi to-
dos.

Dando un paso mads alld, el BSCH
compard el costo de las canastas con el
salario promedio anual en cada pais.
Aunque Bogotd aparece como la ciu-
dad con menor costo para la canasta,
el ciudadano promedio en esa ciudad
percibe un salario aproximado a US$
2.700 por ano (US$ 225 por mes),
mientras que un residente comun de
Nueva York percibe algo como US$
35.900 anuales (US$ 2.991,7 por mes).
El bogotano, entonces, tiene un salario
equivalente sélo al 8 % del salario del
neoyorquino y por ello los colombia-
nos no encuentran que la vida sea ba-
rata en su pais. En el Cuadro 2, se

ajustan los precios de la canasta de
Nueva York a 100, para crear un indi-
ce que permita comparar precios. Se
ve entonces que el corte de pelo en Bo-
gotd, que es el de menor tarifa entre las
diez ciudades que analiz6 el BSCH, lle-
ga, en términos de indice de precios, a
284. Quiere decir que para un bogota-
no el costo de un corte de pelo casi tri-
plica el costo del mismo servicio para
un neoyorquino considerando el sala-
rio.

Aunque la canasta completa (bie-
nes transables y no transables) fue la
de menor precio, al comparar los cos-
tos con los salarios, Bogota aparece
como una de las ciudades mas caras
para sus residentes. Con un indice de
668 para Bogotad y de 669 para Cara-
cas, salta a la vista que estas capitales
json casi siete veces mds caras para sus
ciudadanos que Nueva York! En cam-
bio, debido a que México y Buenos Ai-
res son las ciudades que mejores sala-
rios tienen en América Latina, tam-
bién son las mds baratas para sus ciu-
dadanos, con indices de 171 y 229 res-
pecto de la capital financiera estadou-
nidense. Nueva York, Londres y Ma-
drid, en ese orden, son las ciudades
mds baratas para sus ciudadanos...
pues estos, por los elevados salarios
que perciben, viven mejor que el resi-
dente promedio latinoamericano en
cualquiera de las diez ciudades anali-
zadas.

Incorporando nuestro pais al ané-
lisis, se observa que solamente Lima
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fue mas cara que Quito en la canasta
de bienes no transables; pero, definiti-
vamente, la capital ecuatoriana fue
mas costosa en cuanto a los bienes
transables pues comparado con Nue-
va York, el costo ajustado por el sala-
rio lleg6 a un nivel de 1.580 puntos, el
nivel mas alto de todas las ciudades.
En la canasta total con respecto al sa-
lario, Quito y por ende el Ecuador ra-
tifico su carestia, pues pas6 a ser el
mas caro para su gente, con un indice
de 1.135. Esto significa que para un
ecuatoriano adquirir los doce produc-
tos de la canasta es 11,3 veces mds ca-
ro que para un neoyorquino. Los
ecuatorianos estdn en la peor situacién
de toda la region, seguidos por perua-
nos, venezolanos y colombianos, debi-
do a que los salarios son los mds bajos
de las once ciudades investigadas. La
cifra de salario promedio anual del
Ecuador es una aproximacion del cél-
culo del INEC realizado a partir de la
ultima Encuesta de los Hogares Urba-
nos en noviembre del 2000; el ajuste se
hizo por el incremento del salario mi-
nimo vital en el 2001. El resultado es
un salario mensual promedio de US$
194, inferior al de Colombia de US$
226 y al de Peru de US$ 242,3. El sala-
rio promedio de los ecuatorianos en
julio del 2001 fue apenas el 6% del sa-
lario de un neoyorquino.

La conclusién es clara: a pesar de
que América Latina puede parecer una

regién barata para los extranjeros, en
comparacién con los salarios es mas ca-
ra para sus habitantes que las capitales
europeas y Nueva York. En la region, la
mejor combinacién de costos y salarios
la tienen los chilenos. {Y la peor combi-
nacién de costos y salarios es la de los
ecuatorianos! jAsi de facil! (y sobra de-
cir que no es ninguna coincidencia que
la migracién de los ecuatorianos se diri-
ge a Chile, a EE.UU. y a Europa).

I11. ;LA CIUDAD MAS CARA?
CUENCA.

Para un ecuatoriano,
adquirir los productos
de la canasta

es 11,3 veces mds caro
que para

un neoyorquino.

Su situacion es la peor
debido a que

sus salarios son los
mds bajos y los precios
son altos.
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sEL RUBRO MAS INFLACIONARIO?
LA EDUCACION

Si se vuelve la mirada al interior del
pais, la canasta bdsica es el instrumento
id6neo para evaluar qué ciudades son
mds caras o mds baratas. El INEC estu-
dia mensualmente la evolucién de la ca-
nasta en doce ciudades. Entre agosto del
2000 y agosto del 2001, la canasta bésica
a nivel nacional subié de US$ 229,5 a
US$ 293,0, un incremento de 27,7%
(Cuadro 3). La canasta mds costosa fue
la de Cuenca a un precio de US$ 310,0,
seguida por las de Manta de US$ 303,6
y Loja de US$ 300,7; Guayaquil se ubicd
en el quinto lugar y Quito en el sexto. La
canasta bdsica mds barata el pasado
agosto fue la de Latacunga.

sPor qué los mayores precios se con-
centran en Cuenca, Manta y Loja? Sen-
cillamente porque sus economias so-
portan un fuerte influjo de délares, su-
perior al crecimiento de su produccién
real. Cuenca y, en menor medida, Loja
son ciudades que han contribuido fuer-
temente a la ola de emigrantes ecuato-
rianos que trabajan en el exterior y en-
vian remesas fruto de su trabajo para la
manutencién de sus familias en Ecua-
dor. Se estima que la totalidad de reme-
sas de ecuatorianos en el exterior ascen-
derd a unos US$ 1.487 millones en el
2001. Al haber mas doélares en las eco-
nomias de esas ciudades crece la de-
manda y la capacidad de compra, fren-
te a una oferta de bienes que no crece al
mismo ritmo y, por tanto, aumentan
los precios. Manta, en cambio, tiene un
efecto similar pero la razén de la con-
centracién de délares en su economia
estd dada por las inversiones en infraes-
tructura vial y en la construccion de la
base militar de Manta, cedida a las fuer-
zas norteamericanas. No se conoce a
ciencia cierta cudntos miembros de esas
fuerzas militares viven en Manta, pero
su capacidad de compra también es un
factor de impulso a los precios locales.
Adicionalmente, los esfuerzos por des-
centralizar la actividad del Puerto de
Guayaquil, han permitido dinamizar el
comercio a través del Puerto de Manta,
siendo este un factor de influjo de déla-
res adicional al de la actividad exporta-
dora que se mueve en la capital de la
provincia de Manabf.
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Cuadro 4

Ranking de inflacion

por ciu ades (julio 2000 a julio 2001)
Ranking

indice General Nacional 30,4%

Costa 30,1%

Sierra 30,7%

Esmeraldas 37,9% 1

Cuenca 35,8% 2

Machala 31,6% &

Guayaquil 31,5% 4

Quito 31,2% 5

Portoviejo 29,5% 6

Loja 28,4% 7

Manta 28,0% 8

Ambato 26,8% 9

Riobamba 25,8% 10

Latacunga 24,9% 11

Quevedo 23,2% 12

Fuente: INEC;: Bases de datos y elaboracion de
MurripLicA.

Cuadro 5

Tasa de inflacién anual por
grupos de articulos
(julio 2000 a julio 2001)

Bienes y servicios Nacional
Alimento, bebida y tabaco 19,4%
Vestido y calzado 25,8%

Alquiler, agua, elect., gas y otros combus. 51,7%

Muebles, equipos y mant., vivienda 251%
Salud 30,4%
Transporte 38,1%
Esparcimiento y cultura 22,2%
Educacién 75,2%
Hoteles, cafeterias y restaurantes 41,9%
Bienes y servicios miscelaneos 23,0%
General 30,4%

Fuente: INEC;: Bases de datos y elaboracion de
MULTIPLICA.

Entre julio 2000 y julio 2001, la
ciudad en la que mds subieron los pre-
cios (la mds inflacionaria) fue Esme-
raldas, aunque como se vio, los niveles
miés elevados de precios se dan en
Cuenca, la segunda ciudad mads infla-
cionaria en dicho periodo (Cuadro 4).

La inflacién anual (julio 2000—julio
2001) por grupos de articulos (Cuadro 5)
afecté mayormente al rubro “educa-
cién”, cuyo incremento de precios en el
periodo fue de 75,2%, es decir 44,8 pun-
tos por encima del indice global. Lo que
ocurre con este rubro es que después de
rezagarse por debajo del indice general de
precios entre 15 y 24 puntos en 1998,
1999 y 2000, ha empezado un proceso de
nivelacién que hace que en el tltimo afio
tenga un repunte tan importante. El se-
gundo rubro mas inflacionario en dicho
periodo fue “alquiler, agua, electricidad,
gas y otros” con un incremento de
51,7%, pues los precios de los servicios
que se rezagaron en afios anteriores tam-
bién se han ido nivelando. Otros grupos
que se ajustaron por encima de la infla-
cién global de 30,4% fueron: “hoteles, ca-
feterfas y restaurantes” (41,9%) y “trans-
porte” (38,1%). Esto demuestra que los
bienes no transables (mayormente servi-
cios) se estdn ajustando al alza.

IV.ECUADOR SIN PARAMETROS
DE PRECIOS

Cuando GESTION analizaba la dola-
rizacion al inicio de este nuevo régimen
monetario, advertia que se llegaria a
controlar la inflacién en el mediano pla-
z0, pero con un elevado nivel de pre-
cios. Y es eso precisamente lo que estd
ocurriendo. Los precios en dolarizacién
se estan ajustando sin responder a una
regla fija. El precio minimo mads genera-
lizado es “un dolar”: por la fruta, por el
cuidado de un automévil més de dos
horas, un ticket de una rifa, 25 rosas en
la calle ... “todo por un délar” especial-
mente en el comercio y los servicios in-
formales. Solamente en las tiendas y al-
macenes mas organizados se utilizan las
fracciones de dolar. El “redondeo” ha
contribuido a elevar notablemente los
niveles de precios y la inflacién.

Los pardmetros de precios en sucres
se borraron, ;quién hubiese pagado a ini-
cios del 2000, S/. 25.000 (US$ 1) por una
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papaya?, ;0 S/. 625.000 (US$ 25) por una
profilaxis dental?, ;0 S/. 3°750.000 (US$
150) por la pensién mensual de cada uno
de los nifios? Sin embargo, eso es lo que
afronta hoy dia el ecuatoriano de clase
media y media alta.

GESTION se aventur6 a consultar con
jefes de familia, profesionales y estu-
diantes de clase media cudnto pagaban
hace un afo y cudnto pagan ahora por
diversos bienes y servicios de las mismas
caracteristicas, de modo que sean com-
parables. La investigacion se fundamen-
t6 en facturas y listas de precios del afo
anterior, asi como en consultas a fuentes
primarias, y si bien no tiene valor esta-
distico, constituye un referente sobre el
crecimiento de los precios de articulos
que sin ser parte de la canasta bdsica,
forman la canasta de consumo de la cla-
se media, o de los insumos de profesio-
nales que proveen servicios a esta clase
“en vias de extincién” (Cuadro 6).

Los incrementos mas fuertes fue-
ron los de los servicios que estaban en
el escalén mds bajo de remuneracién:
un cuidador de autos (700%) o un jar-
dinero (525%), lo que se entiende al
considerar el elevado nivel de precios
que soporta la poblacién y los niveles
marginales de ingresos de estos traba-
jadores por cuenta propia. El segundo
incremento mds fuerte de precios se da
en el sector privado que no tiene si-
quiera un tarifario o lista de precios:
las notarias, por ejemplo. Solamente
tomando en cuenta cinco tipos de tré-
mites comunes de tarifa fija que no
tienen ningun valor agregado ni cam-
bio de tecnologia, se subieron 408% de
agosto 2000 a agosto 2001. Los precios
de los servicios notariales son prefe-
renciales para el estudio juridico que
los pagd y aun asi llegé a subir en un
servicio 674%. {Un caso tipico de pre-
cios especulativos! El arquitecto, el in-
geniero electrénico y el especialista en
transporte pesado consultados en la
investigacién coincidieron en que lo
que mds subié de precios fueron los
salarios de la mano de obra y del per-
sonal mas calificado. Los constructo-
res padecen de una baja en la calidad
de los servicios por la emigracién de
los técnicos calificados, lo cual encare-
ce atin mds los servicios que deman-
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Precios especulativos: incrementos hasta 24 veces mayores

que la inflacion (en Us dolares)

IPCU

Jefe de familia

- Platano seda grande (1 Kg.)

- Carne molida corriente (1 Kg.)

- Molde de pan cortado misma marca

- Queso de leche entera misma marca
- Pension mensual de escuela privada
- Cartucho impresora

- Salario mensual empleada doméstica
- Servicio jardinero

- Consulta médica atencion privada

- Endodoncia por conducto (odontologia)*
- Calza con resina fotocurado (odontologia)*
- Profilaxis dental manual simple (odontologia)*
- Parto normal con 2 dias clinica privada
- Cirujia laparoscdpica de apéndice

- Corte y peinado en peluqueria

- Transporte en bus especial

- Lavada y cambio de aceite carro

- Arriendo mismo departamento
Costos de abogado en notaria

- Poder especial

- Poder general

- Reconocimiento de firmas

- Declaracion juramentada

- Liquidacion sociedad conyugal
Costos de ingeniero electronico

- Instalacion de linea telefénica

- Instalacion por punto eléctrico

- Salario semanal de un ingeniero

- Salario semanal de un obrero

- Costo minimo chequeo de equipos
Costos de arquitecto

- Salario semanal de un albanil

- Salario semanal de maestro de obra
- Arreglo sencillo electricista/plomero

- Saco de cemento de 50 kg,*

- Arena (1 m3)*

Costos de la transportacion

- Llanta General 1000x2016 PR

- Cambio de zapatas

- Mano de obra revision de frenos

- Salario mensual chofer

- Salario diario azafata

- Arriendo mensual de garaje
Estudiante universitario

- Matricula por semestre siete materias
- Libro de especialidad (el mismo)

- Entrada a discoteca con un trago

- Pago a cuidador de auto (2 horas)

- Copia de hoja A4

(*) Lista de precios del gremio.

Fuente: Investigacion periodistica de MULTIPLICA.

Agosto 2000
768.89
1.353,15
1,13
0,83
0,45
1,79
85,00
22,00
50,00
1,60
4,00
20,00
23,00
15,00
510,00
498,00
3,20
0,15
17,00
100,00
10,28
2,26
2,34
1,92
1,92
1,84
151,00
5,00
1,00
120,00
15,00
10,00
78,32
30,00
35,00
2,00
4,52
6,80
363,00
200,00
10,00
8,00
138,00
3,00
4,00
474,88
456,86
16,00
2,00
0,02
0,13

Agosto 2001
993,68
2.919,64
2,06
0,88
0,61
2,75
150,00
35,15
70,00
10,00
13,00
30,00
38,00
30,00
1.375,00
979,00
8,00
0,20
25,00
150,00
52,25
10,00
12,00
8,00
8,00
14,25
542,00
10,00
2,00
480,00
35,00
15,00
113,65
45,00
50,00
5,00
5,15
8,50
584,00
200,00
28,00
16,00
320,00
5,00
15,00
928,16
895,00
28,00
5,00
0,16
0,30

Incremento %
29,2%
116%
82%
6%
34%
54%
76%
60%
40%
525%
225%
50%
65%
100%
170%
97%
150%
33%
47%
50%
408%
343%
413%
317%
317%
674%
259%
100%
100%
300%
133%
50%
282%
50%
43%
150%
14%
25%
61%
0%
180%
100%
132%
670/0
275%
95%
96%
75%
150%
700%
131%

dan. Dos casos de arrendamiento de
espacios son muy poco para ser con-
cluyentes sobre los alquileres de vi-
vienda; sin embargo, es claro que el re-
zago en afos anteriores busca com-
pensacion. En sectores residenciales
modernos la subida del arrendamien-
to es muy fuerte y empieza a igualar
precios internacionales a nivel de la re-
gion andina. Los precios de los servi-
cios médicos privados casi se duplican
frente al afio anterior; ciertamente,
una consulta médica por US$ 4 ddla-
res no valoraba el servicio especializa-
do. La subida de 100%, 170% o 225%
cuando la inflacién promedio anual
para igual periodo es de 29,2% resulta
fuerte y puede sostenerse en la medida
en que el segmento de clientes que de-
mandan el servicio tengan capacidad
de pago. Los precios especulativos se
mantendrdn mientras haya demanda
para ellos...

Queda claro que para la clase me-
dia, cierto tipo de bienes y servicios, co-
mo la educacion, la salud, el alquiler,
los alimentos -o sea los elementos basi-
cos de bienestar de la familia-, pasardn
a representar proporciones mas altas de
su ingreso; incluso podrian significar
tener que sacrificar calidad en estos ser-
vicios para ajustar sus presupuestos...,
un comportamiento de consumo simi-
lar al de los mds pobres. Algunos seg-
mentos de prestacion de servicios o de
la produccién, no han cambiado la 16-
gica de mantener elevados niveles de
rentabilidad como si estuviesen ope-
rando en sucres, y estin llegando al
consumidor final con precios especula-
tivos y sin ningun escrapulo. Los para-
metros de precios en sucres se borraron
y ahora, en muchos casos, se fijan mi-
rando al bolsillo del consumidor.

La generalizacién de este caos de
precios estd llevando al pais a perder
aceleradamente su competitividad vy,
por esta via, a que los productos ecuato-
rianos pierdan mercado a nivel nacional
e internacional. Lo que sigue en la cade-
na, si no se detiene esta carrera suicida
en los precios, podria ser la gradual
quiebra de empresas pequefias y media-
nas y un mayor desempleo.



