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¡Los pre cios de hoy son una lo cu ra!  Es el úni co con sen so en tre los ecua to ria -
nos que aún tie nen en su men te cuán to pa ga ban en su cres y cuán to pa gan en dó -
la res por los mis mos bie nes.  Los pre cios per die ron to da re la ción con el pa sa do de -
bi do a la cri sis de 1998-2000, de bi do a la do la ri za ción que bo rró los re fe ren tes de
pre cios y a causa tam bién del pro ce so es pe cu la ti vo que se ha de sa ta do en ám bi tos
en don de ni si quie ra hay gre mios que den pre cios re fe ren cia les. Pe ro el pro ble ma
es ma yor: es te ar tí cu lo de mues tra, con ci fras, que el Ecua dor es el país más ca ro
para su po bla ción, pues el ni vel de in gre so de sus ha bi tan tes es a su vez el más ba -
jo con re la ción a los al tos pre cios.   

La his to ria es así: una re cien te in ves ti ga ción del ban co San tan der Cen tral His -
pa no so bre el cos to de la vi da en Amé ri ca La ti na, ba sa da en la teo ría de la pa ri -
dad del po der adquisitivo, de ter mi nó el pre cio de una ca nas ta de do ce pro duc tos
en sie te ca pi ta les de la re gión así como en Nue va York, Ma drid y Lon dres.  De la
in ves ti ga ción con clu yó que hoy por hoy la si tua ción óp ti ma es ga nar el sa la rio en
Lon dres y gas tar lo en Bo go tá, pues los sa la rios pro me dio son más al tos en la pri -
me ra ciu dad y la ca nas ta de con su mo más ba ra ta en la ca pi tal co lom bia na.  Aun -
que el cos to de la ca nas ta fue 24% me nor en Amé ri ca La ti na que en paí ses de sa -
rro lla dos, los ba jos sa la rios de los la ti noa me ri ca nos ha cen más ca ro vi vir en es tas
tie rras que pa ra los grin gos o in gle ses en las su yas. 

GESTIÓN in cor po ró al aná li sis a Ecua dor, cal cu lan do el pre cio de la mis ma ca -
nas ta en Qui to, y ob tu vo del INEC el da to del sa la rio pro me dio de los ho ga res.
Con cier tos ajus tes en las ci fras, la con clu sión es úni ca: Ecua dor es el país más ca -
ro pa ra su gen te, com pa ra do con otros diez paí ses, in clui dos nues tros ve ci nos, lo
que la sa bi du ría po pu lar de los emi gran tes per ci bió ha ce ra to. Cuen ca, Man ta y
Lo ja apa re cen co mo las ciu da des más ca ras a ni vel na cio nal to man do co mo re fe -
ren te la ca nas ta bá si ca.  Fi nal men te, una in ves ti ga ción pe rio dís ti ca de ja en tre ver
que hay pre cios de bie nes y ser vi cios que se es tán fi jan do es pe cu la ti va men te en el
mer ca do, pues en so lo do ce me ses han su bi do has ta 700%, cuan do la in fla ción
anual a agosto fue de 29,24%.

Por María de la Paz Vela
Colaboración de Pablo Jiménez
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I. SAN TAN DER:
GA NE SU SA LA RIO EN LON DRES
... Y GÁS TE LO EN BO GO TÁ

“Com pre su ham bur gue -
sa Big Mac y su Co ca-
Co la en la ta en Sao
Pau lo, to me ta xis y
bu ses en Li ma, há ga se
un cor te de pe lo en
Bo go tá mien tras lee
su pe rió di co an tes de
ir al ci ne.  Pa ra su

agua Evian vue le a Ma drid, y si fu ma,
nue va men te Sao Pau lo es el pa raí so”,
son las re co men da cio nes que ha cen
Va len tín Ca rril, Al ber to Sán chez y San -
tia go Ló pez, los in ves ti ga do res de la di -
vi sión de Amé ri ca La ti na del ban co
San tan der Cen tral His pa no (BSCH).
Así mis mo, de sa con se jan com prar la
fa mo sa ham bur gue sa del Mac Do nald´s
en Mé xi co, y ex pli can que los ta xis en
Lon dres son am plios pe ro co bran el es -
pa cio; y re co mien dan que, si no quie re
con tra riar se, no se cor te el pe lo ni va ya
al ci ne en la ca pi tal in gle sa.  Lea los pe -
rió di cos ar gen ti nos en el in ter net (¡no
se le ocu rra com prar los!) y no be ba Co -
ca-Co la o agua Evian en Ca ra cas, ni le -
che en Nue va York.  El ma yor in cen ti -
vo pa ra de jar de fu mar se rá ver el pre -
cio de los Marl bo ro en Lon dres. Así co -
men tan, con ame ni dad. 

Los in ves ti ga do res de es ta in te re -
san te no ve la de pre cios ar ma ron una
ca nas ta sui gé ne ris de do ce pro duc tos
per fec ta men te iden ti fi ca bles, seis de la
ca te go ría “no tran sa bles” y otros seis
“tran sa bles” (ver Re cua dro 1), y cal cu -
la ron sus pre cios.  Uti li zan do la teo ría
de la pa ri dad del po der ad qui si ti vo
(PPA), com pa ra ron el cos to de la vi da
en las diez ciu da des ana li za das. En el
Cua dro 1 se pre sen ta el re sul ta do de la
in ves ti ga ción de pre cios de los do ce
pro duc tos, trans for ma dos de la mo ne -
da lo cal a dó la res.  Tras con tac tar a los
au to res, GESTIÓN pu do co no cer que el
BSCH no hi zo la in ves ti ga ción en
Ecua dor por no te ner ofi ci nas en el
país. Pe ro el te ma era de ma sia do in te -
re san te y GESTIÓN de ci dió am pliar la
in ves ti ga ción pa ra Qui to.  El cua dro
pre sen ta –ade más- el ti po de cam bio
pro me dio cal cu la do y la so bre o sub -
va lo ra ción de las mo ne das lo ca les con

res pec to al dó lar es ta dou ni den se.  De -
bi do a que el pre cio de la ca nas ta cam -
bia sus tan cial men te por el ru bro
“jeans Le vis 501”, se cal cu ló tam bién
el cos to de la ca nas ta ex clu yen do ese
ru bro, pa ra ex plo rar otra di men sión
en el aná li sis.

Amé ri ca La ti na, 24% más ba ra ta que
los de sa rro lla dos

El cos to de la ca nas ta de do ce pro -
duc tos en las diez ca pi ta les es tu dia das
por el BSCH ha ce pa ten te que Amé ri -
ca La ti na tie ne pre cios más ba jos pa ra
bie nes y ser vi cios.  En la ca nas ta de no
tran sa bles, Bo go tá re sul ta ser la más
ba ra ta, con un cos to to tal de US$
12,49  (un 30% del cos to de Nue va
York); Sao Pau lo y Bue nos Ai res son
las ciu da des más ca ras en la re gión,
pues por la mis ma ca nas ta tie nen pre -
cios ma yo res en unos US$ 24 que otras
ca pi ta les, y aun así tie nen un cos to de

58% y 57% de la ca nas ta de Nue va
York. So bre Ecua dor, el aná li sis lo ha -
ce GESTIÓN más ade lan te en es te ar tí -
cu lo. La ca nas ta de no tran sa bles en
Ma drid tie ne cos tos si mi la res a la re -
gión, mien tras Lon dres con un pre cio
de US$ 58,21 (38% so bre los pre cios
de Nue va York), re sul tó ser la ca pi tal
más ca ra del estudio del BSCH en los
no tran sa bles.  En pro me dio, la ca nas -
ta la ti noa me ri ca na re sul tó con un des -
cuen to de 54% fren te al pro me dio de
las ciu da des no la ti noa me ri ca nas en -
cues ta das, ape nas su pe rior al des cuen -
to de 53% de ju lio del 2000.

Mi rar la ca nas ta de bie nes tran sa -
bles, se gún pre vé la teo ría, ofre ce más
se me jan zas de pre cios en tre los paí ses
por que el co mer cio in ter na cio nal se
to ma ven ta jas de las gran des di fe ren -
cias, ya sea pa ra ex por tar o pa ra im -
por tar bie nes. El ar bi tra je de pre cios,
sin em bar go, no es per fec to y es tá afec -
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¿Qué son la “PPA” y los bienes “transables”?

L a pa ri dad del po der ad qui si ti vo (PPA) es el ti po de cam bio que igua la los
pre cios de una ca nas ta de bie nes y ser vi cios en dos paí ses. Si su po ne mos
que un con jun to de pro duc tos se pue den in ter cam biar fá cil men te en tre el

mer ca do lo cal y un mer ca do ex ter no, en ton ces la ley de un so lo pre cio, idea bá -
si ca tras la PPA, afir ma que los pre cios de di chos pro duc tos de ben ser los mis -
mos en los dos paí ses, se gún lo ex pli can Sachs y La rraín. Lo que ocu rre es que
en el mer ca do in ter no se ex pre sa el pre cio en una mo ne da y en el ex ter no en
otra en los paí ses que tie nen su pro pia mo ne da.  La ley de un so lo pre cio  ne ce -
si ta que los dos pre cios sean igua les en una mo ne da co mún.  El ti po de cam bio
que en ca da mo ne da lo cal ha ce que se igua len los pre cios de una ca nas ta (en dó -
la res, por ejem plo) es el PPA. Es ta es la teo ría que sus ten ta el Ín di ce Big Mac que
ma ne ja la re vis ta The Eco no mist (y al que GESTIÓN se ha re fe ri do va rias ve ces;
ver, por ejem plo, el N° 63 sept. 1999). La com pa ra ción en tre el ti po de cam bio
vi gen te con su PPA da una me di da de si la mo ne da es tá sub o so bre va lua da.

¿Qué son los bie nes tran sa bles y no tran sa bles? Se gún la teo ría eco nó mi ca,
un bien tran sa ble es aquel que por sus ca rac te rís ti cas pue de ser fá cil men te trans -
por ta ble a mer ca dos de otros paí ses; en otras pa la bras, “ex por ta ble”. Si el cos to
de trans por te de un bien es una pe que ña pro por ción del cos to to tal del bien, en -
ton ces se lo pue de ex por tar, y es “tran sa ble”. Los ser vi cios tie nen la par ti cu la ri -
dad de que el cos to de trans por te por uni dad de va lor es al to y de ter mi na que
un bien o ser vi cio sea “no tran sa ble”.  Así, por ejem plo, una la ta de Co ca-Co la
o un par de jeans Le vis son bie nes fá cil men te ex por ta bles, pe ro un cor te de pe -
lo o una ca rre ra en ta xi son emi nen te men te “no tran sa bles”, pues re que ri rían el
via je del pe lu que ro o del ta xis ta con sus ins tru men tos de tra ba jo pa ra un ser vi -
cio sim ple que hay en to das par tes. Otro com po nen te que ha ce po si ble co mer -
cia li zar un bien es el gra do de pro tec cio nis mo co mer cial co mo aran ce les y cuo -
tas, las de no mi na das ba rre ras ar ti fi cia les al co mer cio. Mien tras más ba rre ras ar -
ti fi cia les, me nor po si bi li dad ten drá el bien de ser co mer cia li za do.

Recua­dro­1



ta do por las di fe ren cias lo ca les en im -
pues tos, ta ri fas y cos to de trans por te.
El aná li sis de los tres in ves ti ga do res del
San tan der Cen tral His pa no pro si gue
se ña lan do que San tia go (gra cias a la
re cien te de pre cia ción del pe so chi le -
no), con jun ta men te con Bo go tá, son
las ciu da des más ba ra tas en Amé ri ca
La ti na, con un pre cio to tal de US$ 42
(64% del cos to en Nue va York) pa ra
su ca nas ta de bie nes tran sa bles.  Sao
Pau lo es tá al mis mo ni vel que Nue va
York, pe ro Bue nos Ai res y so bre to do
Ca ra cas de ja ron atrás en pre cios a Ma -

drid, Lon dres y Nue va York en es te
seg men to de bie nes. La ca nas ta de la
ca pi tal ve ne zo la na fue la más ca ra en -
tre diez ciu da des, lo que se de be en
par te al ele va do pe so que tie nen en la
ca nas ta los jeans Le vi´s. Ex clu yen do
los jeans, Bue nos Ai res me jo ra mu cho
pe ro Ca ra cas se man tie ne ca ra.

En pro me dio, la ca nas ta la ti noa -
me ri ca na de bie nes tran sa bles tie ne un
des cuen to de ape nas 4% (ex clu yen do
los jeans Le vi´s el des cuen to es de
31%) con res pec to a las ciu da des del
mun do de sa rro lla do (fren te a un des -

cuen to de 54% en la ca nas ta de no
tran sa bles). El des cuen to del 2001
(4%) de cre ció sus tan cial men te fren te
al des cuen to de 24% re gis tra do en el
mis mo mes del año an te rior, pues hu -
bo un im por tan te cre ci mien to de los
pre cios re la ti vos de la ca nas ta en las
ca pi ta les de la re gión, tan to por va ria -
cio nes en el ti po de cam bio, co mo por
in cre men tos de pre cios en mo ne da lo -
cal, así co mo por un de cre ci mien to en
Lon dres.

Cuan do los in ves ti ga do res com bi -
nan las dos ca nas tas, tran sa bles y no
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Cál­cu­lo­de­la­Pa­ri­dad­de­Po­der­Ad­qui­si­ti­vo­(PPA)­pa­ra­on­ce­ciu­da­des

1.a.­Ca­nas­ta de bie­nes y seR­vi­Cios no tRan­sa­bles,­Ju­lio 2001­(us­dó­la­Res)
B.­Aires S.­Paulo Santiago Bogotá México Lima Caracas Londres Madrid N.York Quito*

Hamburguesa­big­Mac 1,5 1,35 1,9­ 2,32 4,05 3,67 2,7 2,67 2,05 2,99 2,50­
Carrera­de­10­minutos­en­taxi 3 5,88 3,0­ 1,93 2,67 1,42 4,16 8,45 4,36 7 1,20­
tarifa­de­bus­(10­minutos) 0,75 0,55 0,4­ 0,34 0,32 0,28 0,28 1,41 0,69 1,5 0,20­
Corte­de­pelo 10 11,75 7,5­ 4,29 6,41 5,13 9,01 28,16 10,26 20 4,00­
ticket­para­la­película­de­moda 7,5 4,31 4,1­ 3,22 4,27 3,42 4,85 16,89 4,62 10 2,75­
Periódico­distribuido­a­nivel­nacional 1,5 0,59 0,5­ 0,39 0,75 0,44 0,69 0,63 0,64 0,75 0,30­
Total­no­transables 24,25 24,43 17,45­ 12,49 18,47 14,36 21,69 58,21 22,62 42,24 10,95­
%­del­costo­comparado­con­n.y. 57% 58% 41% 30% 44% 34% 51% 138% 54% 100% 26%
Paridad­del­Poder­adquisitivo­vs.­us$ 0,57­ 1,48­ 274,62­ 688,92­ 4,09­ 1,19­ 370,50­ 0,98­ 104,40­ 1,00­ n.a.
tipo­de­cambio­promedio* 1,00­ 2,55­ 664,06­ 2.332,13­ 9,37­ 3,51­ 721,72­ 0,71­ 195,49­ 1,00­ 25.000
Margen­crecimiento­moneda­local­vs.­us$ 43% 42% 59% 70% 56% 66% 49% -38% 46% 0% n.a.
sobre­(+)­o­sub­(-)­valoración­moneda/us$* 74% 73% 142% 239% 129% 194% 95% -27% 87% 0% n.a.

1.b.­Ca­nas­ta de bie­nes tRan­sa­bles,­Ju­lio 2001­(us­dó­la­Res)
B.­Aires S.­Paulo Santiago Bogotá México Lima Caracas Londres Madrid N.York Quito*

Coca-Cola­en­lata 0,5 0,27 0,53 0,34 0,53 0,43 0,55 0,66 0,38 0,58 0,50­
litro­de­agua­evian 1,59 2,07 1,8 1,48 1,5 2,42 2,77 0,59 0,46 1,69 1,50­
Par­de­jeans­levis­501 65 62,28 37,59 38,63 53,42 57,15 66,53 52,09 53,86 57,99 65,00­
Cajetilla­de­Marlboro 1,8 0,63 1,5 0,99 1,28 1,42 1,39 6,05 1,97 4,75 0,90­
litro­de­leche­uHt 0,8 0,51 0,6 0,68 0,8 0,71 1,36 0,76 0,46 0,99 0,74­
Total­transables 69,69 65,76 42,02 42,12 57,53 62,13 72,6 60,15 57,13 66 68,64­
%­del­costo­comparado­con­n.y. 106% 100% 64% 64% 87% 94% 110% 91% 87% 100% 104%
Paridad­del­Poder­adquisitivo­vs.­us$ 1,06­ 2,54­ 423,48­ 1.486,97­ 8,16­ 3,31­ 793,64­ 0,65­ 168,79­ 1,00­ n.a.­
tipo­de­cambio­promedio* 1,00­ 2,55­ 664,06­ 2.332,13­ 9,37­ 3,51­ 721,72­ 0,71­ 195,49­ 1,00­ 25.000­
Margen­crecimiento­moneda­local­vs.­us$ -6% 0% 36% 36% 13% 6% -10% 9% 13% 0% n.a.
sobre­(+)­o­sub­(-)­valoración­moneda/us$* -5% 0% 57% 57% 15% 6% -9% 10% 16% 0% n.a.
Canasta­de­transables­sin­jeans* 4,69 3,48 4,43 3,49 4,11 4,98 6,07 8,06 3,27 8,01 3,64­

1.C.­Ca­nas­ta de bie­nes y seR­vi­Cios tRan­sa­bles y no tRan­sa­bles,­Ju­lio 2001­(Mo­ne­da lo­Cal y us­dó­la­Res)
B.­Aires S.­Paulo Santiago Bogotá México Lima Caracas Londres Madrid N.York Quito*
pe­sos rea­les pe­sos pe­sos pe­sos soles bolívares libras pesetas dólares dólares

Transables­y­no­transables­(moneda­local) 93,94­ 230,22­ 39.550­ 127.240­ 711,40­ 268,63­ 68.030­ 84,08­ 15.550­ 108,24­ 79,59­
Total­transables­y­no­transables­(dólares) 93,94 90,19 59,47 54,61 76 76,49 94,29 118,36 79,75 108,24­ 79,59­
%­del­costo­comparado­con­n.y.­(us$) 87% 83% 55% 50% 70% 71% 87% 109% 74% 100% 74%
Paridad­del­Poder­adquisitivo­vs.­us$ 0,87­ 2,13­ 365,39­ 1.175,54­ 6,57­ 2,48­ 628,51­ 0,78­ 143,66­ 1,00­ n.a.­
tipo­de­cambio­promedio*­(moneda­local/us$) 1,00­ 2,55­ 664,06­ 2.332,13­ 9,37­ 3,51­ 721,72­ 0,71­ 195,49­ 1,00­ 25.000­
Margen­crecimiento­moneda­local­vs.­us$ 13% 17% 45% 50% 30% 29% 13% -9% 26% 0% n.a.
sobre­(+)­o­sub­(-)­valoración­(moneda/­us$)* 15% 20% 82% 98% 43% 42% 15% -8% 36% 0% n.a.
Total­trans.­y­no­trans.­sin­jeans*­(US$) 28,94­ 27,91­ 21,88­ 15,98­ 22,58­ 19,34­ 27,76­ 66,27­ 25,89­ 50,25­ 14,59­

(*)­Cál­cu­los­rea­li­za­dos­por­Gestión,­no­per­te­ne­cen­al­cua­dro­ori­gi­nal,
(**)­Qui­to,­ecua­dor:­in­ves­ti­ga­ción­de­Gestión,­no­in­clu­ye­iva;­el­agua­evian­se­con­se­guía­has­ta­fe­bre­ro;­aho­ra­ya­no­se­ven­de­si­no­en­el­Ho­tel­Ma­rriott.
el­pre­cio­de­us$­1,5­que­se­uti­li­za­es­un­re­fe­ren­te­pa­ra­el­pre­cio­al­con­su­mi­dor­que­ten­drÌa­la­bo­te­lla­de­500­cm3 si­se­im­por­ta­ra.

Fuente: San tan der Cen tral His pa no: Va len tín Ca rril, Al ber to Sán chez y San tia go López, "PPP Analy sis Au gust 2001", pg, 3
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tran sa bles,  ob ser van nue va men te que
Bo go tá es la ca pi tal la ti noa me ri ca na
más ba ra ta de su en cues ta.  El cos to
com bi na do fue de US$ 54,62, equi va -
len te al 50% del cos to en Nue va York.
Las ciu da des la ti noa me ri ca nas más ca -
ras fue ron Ca ra cas y Bue nos Ai res, con
pro por cio nes de cos tos com pa ra dos
con Nue va York de 87%.  Los pre cios
en Ma drid son com pa ra bles con los la -
ti noa me ri ca nos y Lon dres es más ca ro
que Nue va York.  En pro me dio, la ca -
nas ta la ti noa me ri ca na com bi na da tu -
vo en ju lio del 2000 un des cuen to de
35% con res pec to a los paí ses no
emer gen tes de la en cues ta, des cuen to
que en el pre sen te año ca yó a 24%.  A
pe sar de eso, es ta re gión aún go za de
pre cios me no res que los paí ses de sa -

rro lla dos.  
El cál cu lo de es ta ca nas ta fue rea li -

za do en ju lio del 2000 y en ju lio del
2001 y las va ria cio nes de pre cios se ex -
pli can por va ria cio nes del ti po de cam -
bio de las mo ne das lo ca les.   

II. ¿Y QUÉ PA SA CON 
ECUA DOR? 

La ca nas ta ana li za da co rres pon de al
ti po de con su mo de las cla ses me dia y
me dia al ta, así que el equi po in ves ti ga -
dor de GES TIÓN bus có los pre cios de los
ar tí cu los en mer ca dos, tien das, pe lu -
que rías de ba rrio y cen tros co mer cia les
de Qui to, ve ri fi can do sus pre cios en ju -
lio 2001.  Los re sul tados mues tran que
la ca nas ta de bie nes no tran sa bles fue de
US$ 10,95, in fe rior al cos to re gis tra do

en Bo go tá.  Los pre cios fue ron más ba -
jos en la ca rre ra de ta xi, en la ta ri fa de
bus, el cor te sen ci llo de pe lo, la en tra da
pa ra la pe lí cu la de mo da y el pe rió di co
de gran cir cu la ción a ni vel na cio nal. So -
la men te la Big Mac de Mc Do nald´s cos -
tó más que en Bo go tá y se apro xi mó a
su pre cio en Lon dres. La ca nas ta de no
tran sa bles pa só a ser la más có mo da en
pre cios com pa ra da con otras ciu da des y
ca pi ta les la ti noa me ri ca nas y de paí ses
de sa rro lla dos.

La ca nas ta de bie nes tran sa bles no
sor pren dió con su cos to de US$ 67,56,
pues pa ra la cla se me dia ha que da do
cla ro ha ce mu cho tiem po que com -
prar en Ecua dor ar tí cu los de fá cil im -
por ta ción o ex por ta ción es más ca ro
que en Mia mi, en Bo go tá, o en otro
des ti no ex te rior re fe ren cial pa ra los
ecua to ria nos. Lo que sí sor pren dió fue
que re sul tó 2,4% más ca ra que en
Nue va York y su pe ró con 12,3% a
Lon dres y con 18% a Ma drid. ¡En la
re gión, de jó atrás al cos to so Sao Pau lo
y so la men te Bue nos Ai res y Ca ra cas le
ga na ron la de lan te ra en ni vel de pre -
cios! Cla ro que los jeans Le vi´s au tén -
ti cos se ofre cen a un pre cio co mo el de
Bue nos Ai res y ape nas más ba jo que en
Ca ra cas, pe ro con un pre cio 25% ma -
yor que en Lon dres y de 12% más que
en Nue va York.  Re ti ran do el pre cio de
los jeans en to das las ca nas tas,  la ecua -
to ria na vuel ve a ser la de me nor ni vel
de pre cios en un ni vel si mi lar al de Bo -
go tá.  El agua fran ce sa Evian se con se -
guía aquí, pe ro des de ha ce seis me ses
se de jó de im por tar, ac tual men te só lo
se la con si gue en el ho tel Ma rriott; el
pre cio de es te ar tí cu lo que ex hi be el
Cua dro 1 es una es ti ma ción de los es -
pe cia lis tas so bre cuán to cos ta ría co lo -
car en per cha en Qui to una bo te lla de
500 cm3.  

La ca nas ta ecua to ria na com bi na da
de bie nes tran sa bles y no tran sa bles
lle gó a US$ 78,51, si mi lar al pre cio de
la ca nas ta en Ma drid y 74% de la ca -
nas ta de Nue va York.  En Amé ri ca La -
ti na, sin em bar go, Qui to que dó en
cuar to lu gar des pués de las más ca ras
ca pi ta les de la re gión: Ca ra cas, Bue nos
Ai res y Sao Pau lo.  In clu yen do las ca -
pi ta les y ciu da des eu ro peas y la ti noa -
me ri ca nas, la po si ción de Ecua dor pa -
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En Ecua dor, los no tran sa bles elevan
sus pre cios 

El re za go de los pre cios en los ser vi cios que se ex pe ri men tó du ran te lo más
pro fun do de la cri sis 1999-2000, ha em pe za do a ser su pe ra do.  En nue ve
de do ce me ses de 1999, los bie nes tran sa bles (ex por ta bles) con tri bu ye ron

a la in fla ción en 71% o más.  Los no tran sa bles (bie nes y ser vi -
cios no ex por ta bles) apor ta ron a la in fla ción en 29% o me nos,
ex cep to en tres me ses. Es to in di ca que en el pe río do de ma yor
de va lua ción, los bie nes de fá cil im por ta ción y ex por ta ción ajus -
ta ron sus pre cios fuer te men te, co mo nos cons tó a to dos en esos

años. La mis ma pro por ción se man tu vo has ta mar zo del 2000. A par tir de abril
del 2000, los bie nes tran sa bles em pie zan a apor tar a la in fla ción en me nor pro -
por ción, y los bie nes y ser vi cios no ex por ta bles su pe ran en su con tri bu ción a la
in fla ción en va rios me ses. De abril a ju lio del 2001 el apor te de los bie nes no
tran sa bles a la in fla ción des pla zó a los bie nes ex por ta bles, con por cen ta jes de
76%, 300%, 80% y 100%, afir man do la ten den cia que tie nen los pre cios de es te
gru po de pro duc tos de ir su pe ran do el re za go que ex pe ri men ta ron en los dos
años an te rio res.  De ahí que, mien tras la in fla ción to tal en los úl ti mos cua tro
me ses ca yó de 46,6% a 30,4%, va rios sub gru pos ex pe ri men ta ron in fla cio nes
anua les su pe rio res al ín di ce glo bal en ese mis mo pe río do: “al qui ler, agua, gas,
elec tri ci dad y otros” una in fla ción su pe -
rior al 51%; el gru po “sa lud” de 50,5% a
30,4%; “trans por te” se re du jo de 51% a
38,1%; “ho te les, ca fe te rías y res tau ran tes”
ba jó de 66,7% a 41,9%.  El ru bro de edu -
ca ción, tí pi ca men te no tran sa ble, se com -
por tó co mo el más in fla cio na rio de to dos
con 31 a 44 pun tos por cen tua les so bre la
in fla ción ge ne ral; es de cir, con ni ve les de
78% a 75% de in fla ción anual.

La ten den cia de los bie nes y ser vi cios
no tran sa bles a su pe rar el re za go que los
afec ta, se mar có cla ra men te en el 2001, es -
pe cial men te a par tir de abril.
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Fuente:  Banco Central del Ecuador.
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sa del 4o al 7o pues to, pues de más ca -
ra a más ba ra ta se or de na rían así: Lon -
dres (la más ca ra), Nue va York, Ca ra -
cas, Bue nos Ai res, Sao Pau lo, Ma drid,
Qui to, Li ma, Mé xi co, San tia go y Bo -
go tá, que si gue sien do la ca pi tal con
una ca nas ta más re du ci da en pre cios.   

Ecua dor con los peo res sa la rios 
Los pre cios de las ca nas tas en on ce

ciu da des im por tan tes de jan en cla ro
que Su da mé ri ca es más ba ra ta que el
pri mer mun do.  Y vie ne en ton ces la
gran pre gun ta, ¿quie re es to de cir que
pa ra los ciu da da nos de es ta re gión del
mun do es ba ra to vi vir en sus ciu da -
des? Ni los ana lis tas de GESTIÓN ni nin -
gu no de los lec to res ha brá es cu cha do
eso de nin gún la ti noa me ri ca no; por el

con tra rio, en tér mi nos eco nó mi cos, es
cla ro que la vi da es du ra pa ra ca si to -
dos.  

Dan do un pa so más allá, el BSCH
com pa ró el cos to de las ca nas tas con el
sa la rio pro me dio anual en ca da país.
Aun que Bo go tá apa re ce co mo la ciu -
dad con me nor cos to pa ra la ca nas ta,
el ciu da da no pro me dio en esa ciu dad
per ci be un sa la rio apro xi ma do a US$
2.700 por año (US$ 225 por mes),
mien tras que un re si den te co mún de
Nue va York per ci be al go co mo US$
35.900 anua les (US$ 2.991,7 por mes).
El bo go ta no, en ton ces, tie ne un sa la rio
equi va len te só lo al 8 % del sa la rio del
neo yor qui no y por ello los co lom bia -
nos no en cuen tran que la vi da sea ba -
ra ta en su país.  En el Cua dro 2 , se

ajus tan los pre cios  de la ca nas ta de
Nue va York a 100, pa ra crear un ín di -
ce que per mi ta com pa rar pre cios. Se
ve en ton ces que el cor te de pe lo en Bo -
go tá, que es el de me nor ta ri fa en tre las
diez ciu da des que ana li zó el BSCH, lle -
ga, en tér mi nos de ín di ce de pre cios, a
284.  Quie re de cir que pa ra un bo go ta -
no el cos to de un cor te de pe lo ca si tri -
pli ca el cos to del mis mo ser vi cio pa ra
un neo yor qui no con si de ran do el sa la -
rio.

Aun que la ca nas ta com ple ta (bie -
nes tran sa bles y no tran sa bles) fue la
de me nor pre cio, al com pa rar los cos -
tos con los sa la rios, Bo go tá apa re ce
co mo una de las ciu da des más ca ras
pa ra sus re si den tes. Con un ín di ce de
668 pa ra Bo go tá y de 669 pa ra Ca ra -
cas, sal ta a la vis ta que es tas ca pi ta les
¡son ca si sie te ve ces más ca ras pa ra sus
ciu da da nos que Nue va York!  En cam -
bio, de bi do a que Mé xi co y Bue nos Ai -
res son las ciu da des que me jo res sa la -
rios tie nen en Amé ri ca La ti na, tam -
bién son las más ba ra tas pa ra sus ciu -
da da nos, con ín di ces de 171 y 229 res -
pec to de la ca pi tal fi nan cie ra es ta dou -
ni den se. Nue va York, Lon dres y Ma -
drid, en ese or den, son las ciu da des
más ba ra tas pa ra sus ciu da da nos...
pues es tos, por los ele va dos sa la rios
que per ci ben, vi ven me jor que el re si -
den te pro me dio la ti noa me ri ca no en
cual quie ra de las diez ciu da des ana li -
za das.

In cor po ran do nues tro país al aná -
li sis, se ob ser va que so la men te Li ma
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Bienes­transables­y­no­transables,­ajustados­por­el­salario­promedio­(julio­2001)

B.­Aires S.­Paulo Santiago Bogotá México Lima Caracas Londres Madrid N.York Quito*

No­transables
Costo­comparado­con­la­base­de­n.y.­=­100 57­ 58­ 41­ 30­ 44­ 34­ 51­ 138­ 54­ 100­ 26­
Costo­relativo­ajustado­por­el­salario­promedio 152­ 312­ 174­ 391­ 106­ 420­ 394­ 141­ 107­ 100­ 400­
Transables
Costo­comparado­con­la­base­de­n.y.­=­100 106­ 100­ 64­ 64­ 87­ 94­ 110­ 91­ 87­ 100­ 104­
Costo­relativo­ajustado­por­el­salario­promedio 279­ 537­ 268­ 844­ 212­ 1.163­ 844­ 93­ 173­ 100­ 1.606­
Transables­y­no­transables
Costo­comparado­con­la­base­de­n.y.­=­100 87­ 83­ 55­ 50­ 70­ 71­ 87­ 109­ 74­ 100­ 74­
Costo­relativo­ajustado­por­el­salario­promedio 229­ 449­ 231­ 667­ 171­ 873­ 669­ 112­ 147­ 100­1.135
salario­anual­promedio­(us$)­1/ 13.615­ 6.668­ 8.544­ 2.717­ 14.760­ 2.908­ 4.682­ 35.195­ 17.954­ 35.942­ 2.328**
ajuste­del­salario­
diferencial­promedio­2/ 0.38­ 0.19­ 0.24­ 0.08­ 0.41­ 0.08­ 0.13­ 0.98­ 0.50­ 1.00­ 0.06­

1/­salario­promedio­anual­en­cada­ciudad.­2/­salario­promedio­en­cada­ciudad­como­proporción­del­salario­promedio­en­nueva­york.
**­en­ecuador­se­tomó­como­referencia­el­salario­promedio­calculado­para­la­última­encuesta­de­los­Hogares­realizada­en­noviembre­del­2000­por­el­ineC;­­a­ese­salario­promedio­a
nivel­nacional­se­le­hizo­crecer­en­la­proporción­del­ajuste­del­salario­mÌnimo­vital­en­el­2001.

Fuente: Santander Central Hispano Investment; Quito: Investigación de GESTIÓN.

Cua­dro­2

Cuenca­la­más­cara­y­Latacunga­la­más­barata­(en­US­dólares)

Ciudad Agosto­2000 Ranking Agosto­2001 Ranking Diferencia Crecimiento­­

(1­máx-12­mín) (1­máx-12­mín) %

nacional 229,5­ 293,0­ 63,5­ 27,7%
sierra 230,9­ 293,4­ 61,7­ 26,7%
Costa 228,1­ 292,6­ 81,9­ 35,9%
Cuenca 249,0­ 1­ 310,0­ 1­ 61,0­ 24,5%
loja 238,9­ 2­ 300,7­ 3­ 61,9­ 25,9%
Quito 232,1­ 3­ 295,4­ 6­ 63,3­ 27,3%
Guayaquil 231,4­ 4­ 295,7­ 5­ 64,3­ 27,8%
Machala 231,3­ 5­ 294,3­ 7­ 63,0­ 27,2%
Manta 229,6­ 6­ 303,6­ 2­ 74,1­ 32,3%
Portoviejo 225,7­ 7­ 297,8­ 4­ 72,1­ 31,9%
ambato 223,3­ 8­ 287,1­ 8­ 63,8­ 28,6%
esmeraldas 220,5­ 9­ 277,9­ 9­ 57,5­ 26,1%
latacunga 214,2­ 10­ 266,8­ 12­ 52,6­ 24,6%
Quevedo 214,0­ 11­ 271,5­ 11­ 57,5­ 26,8%
Riobamba 213,6­ 12­ 277,1­ 10­ 63,5­ 29,8%
Fuente: INEC.

Cua­dro­3



fue más ca ra que Qui to en la ca nas ta
de bie nes no tran sa bles; pe ro, de fi ni ti -
va men te, la ca pi tal ecua to ria na fue
más cos to sa en cuan to a los bie nes
tran sa bles pues com pa ra do con Nue -
va York, el cos to ajus ta do por el sa la -
rio lle gó a un ni vel de 1.580 pun tos, el
ni vel más al to de to das las ciu da des.
En la ca nas ta to tal con res pec to al sa -
la rio, Qui to y por en de el Ecua dor ra -
ti fi có su ca res tía, pues pa só a ser el
más ca ro pa ra su gen te, con un ín di ce
de 1.135. Es to sig ni fi ca que pa ra un
ecua to ria no ad qui rir los do ce pro duc -
tos de la ca nas ta es 11,3 ve ces más ca -
ro que pa ra un neo yor qui no. Los
ecua to ria nos es tán en la peor si tua ción
de to da la re gión, se gui dos por pe rua -
nos, ve ne zo la nos y co lom bia nos, de bi -
do a que los sa la rios son los más ba jos
de las on ce ciu da des in ves ti ga das. La
ci fra de sa la rio pro me dio anual del
Ecua dor es una apro xi ma ción del cál -
cu lo del INEC rea li za do a par tir de la
úl ti ma En cues ta de los Ho ga res Ur ba -
nos en no viem bre del 2000; el ajus te se
hi zo por el in cre men to del sa la rio mí -
ni mo vi tal en el 2001.  El re sul ta do es
un sa la rio men sual pro me dio de US$
194, in fe rior al de Co lom bia de US$
226 y al de Pe rú de US$ 242,3. El sa la -
rio pro me dio de los ecua to ria nos en
ju lio del 2001 fue ape nas el 6% del sa -
la rio de un neo yor qui no.

La con clu sión es cla ra: a pe sar de
que Amé ri ca La ti na pue de pa re cer una

re gión ba ra ta pa ra los ex tran je ros, en
com pa ra ción con los sa la rios es más ca -
ra pa ra sus ha bi tan tes que las ca pi ta les
eu ro peas y Nue va York. En la re gión, la
me jor com bi na ción de cos tos y sa la rios
la tie nen los chi le nos. ¡Y la peor com bi -
na ción de cos tos y sa la rios es la de los
ecua to ria nos! ¡Así de fá cil! (y so bra de -
cir que no es nin gu na coin ci den cia que
la mi gra ción de los ecua to ria nos se di ri -
ge a Chi le, a EE.UU. y a Eu ro pa).

III. ¿LA CIU DAD MÁS CA RA?
CUEN CA. 

¿EL RU BRO MÁS IN FLA CIO NA RIO?
LA EDU CA CIÓN

Si se vuelve la mi ra da al in te rior del
país, la ca nas ta bá si ca es el ins tru men to
idó neo pa ra eva luar qué ciu dades son
más ca ras o más ba ra tas. El INEC es tu -
dia men sual men te la evo lu ción de la ca -
nas ta en do ce ciu da des. En tre agosto del
2000 y agosto del 2001, la ca nas ta bá si ca
a ni vel na cio nal su bió de US$ 229,5 a
US$ 293,0, un in cre men to de 27,7%
(Cua dro 3).  La ca nas ta más cos to sa fue
la de Cuen ca a un pre cio de US$ 310,0,
se gui da por las de Man ta de US$ 303,6
y Lo ja de US$ 300,7; Gua ya quil se ubi có
en el quinto lu gar y Qui to en el sexto. La
ca nas ta bá si ca más ba ra ta el pa sa do
agosto fue la de La ta cun ga.

¿Por qué los ma yo res pre cios se con -
cen tran en Cuen ca, Man ta y Lo ja? Sen -
ci lla men te por que sus eco no mías so -
por tan un fuer te in flu jo de dó la res, su -
pe rior al cre ci mien to de su pro duc ción
real.  Cuen ca y, en me nor me di da, Lo ja
son ciu da des que han con tri bui do fuer -
te men te a la ola de emi gran tes ecua to -
ria nos que tra ba jan en el ex te rior y en -
vían re me sas fru to de su tra ba jo pa ra la
ma nu ten ción de sus fa mi lias en Ecua -
dor. Se es ti ma que la to ta li dad de re me -
sas de ecua to ria nos en el ex te rior as cen -
de rá a unos US$ 1.487 mi llo nes en el
2001. Al ha ber más dó la res en las eco -
no mías de esas ciu da des cre ce la de -
man da y la ca pa ci dad de com pra, fren -
te a una ofer ta de bie nes que no cre ce al
mis mo rit mo y, por tan to, au men tan
los pre cios. Man ta, en cam bio, tie ne un
efec to si mi lar pe ro la ra zón de la con -
cen tra ción de dó la res en su eco no mía
es tá da da por las in ver sio nes en in fraes -
truc tu ra vial y en la cons truc ción de la
ba se mi li tar de Man ta, ce di da a las fuer -
zas nor tea me ri ca nas. No se co no ce a
cien cia cier ta cuán tos miem bros de esas
fuer zas mi li ta res vi ven en Man ta, pe ro
su ca pa ci dad de com pra tam bién es un
fac tor de im pul so a los pre cios lo ca les.
Adi cio nal men te, los es fuer zos por des -
cen tra li zar la ac ti vi dad del Puer to de
Gua ya quil, han per mi ti do di na mi zar el
co mer cio a tra vés del Puer to de Man ta,
sien do es te un fac tor de in flu jo de dó la -
res adi cio nal al de la ac ti vi dad ex por ta -
do ra que se mue ve en la ca pi tal de la
pro vin cia de Ma na bí.
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Para un ecuatoriano,
adquirir los productos
de la canasta 
es 11,3 veces más caro
que para 
un neoyorquino. 
Su situación es la peor
debido a que
sus salarios son los
más bajos y los precios
son altos.
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En tre ju lio 2000 y ju lio 2001, la
ciu dad en la que más su bie ron los pre -
cios (la más in fla cio na ria) fue Es me -
ral das, aun que co mo se vio, los ni ve les
más ele va dos de pre cios se dan en
Cuen ca, la se gun da ciu dad más in fla -
cio na ria en di cho pe río do (Cua dro  4).

La in fla ción anual (ju lio 2000–ju lio
2001) por gru pos de artículos (Cuadro 5)
afec tó ma yor men te al ru bro “edu ca -
ción”, cu yo in cre men to de pre cios en el
pe río do fue de 75,2%, es de cir 44,8 pun -
tos por en ci ma del ín di ce glo bal.  Lo que
ocu rre con es te ru bro es que des pués de
re za gar se por de ba jo del ín di ce ge ne ral de
pre cios en tre 15 y 24 pun tos en 1998,
1999 y 2000, ha em pe za do un pro ce so de
ni ve la ción que ha ce que en el úl ti mo año
ten ga un re pun te tan im por tan te. El se -
gun do ru bro más in fla cio na rio en di cho
pe río do fue “al qui ler, agua, elec tri ci dad,
gas y otros” con un in cre men to de
51,7%, pues los pre cios de los ser vi cios
que se re za ga ron en años an te rio res tam -
bién se han ido ni ve lan do.  Otros gru pos
que se ajus ta ron por en ci ma de la in fla -
ción glo bal de 30,4% fue ron: “ho te les, ca -
fe te rías y res tau ran tes” (41,9%) y “trans -
por te” (38,1%).   Es to de mues tra que los
bie nes no tran sa bles (ma yor men te ser vi -
cios) se es tán ajus tan do al al za.

IV. ECUA DOR SIN PA RÁ ME TROS
DE PRE CIOS

Cuan do GESTIÓN ana li za ba la do la -
ri za ción al ini cio de es te nue vo ré gi men
mo ne ta rio, ad ver tía que se lle ga ría a
con tro lar la in fla ción en el me dia no pla -
zo, pe ro con un ele va do ni vel de pre -
cios. Y es eso pre ci sa men te lo que es tá
ocu rrien do. Los pre cios en do la ri za ción
se es tán ajus tan do sin res pon der a una
re gla fi ja. El pre cio mí ni mo más ge ne ra -
li za do es “un dó lar”: por la fru ta, por el
cui da do de un au to mó vil más de dos
ho ras, un tic ket de una ri fa, 25 ro sas en
la ca lle ... “to do por un dó lar” es pe cial -
men te en el co mer cio y los ser vi cios in -
for ma les. So la men te en las tien das y al -
ma ce nes más or ga ni za dos se uti li zan las
frac cio nes de dó lar. El “re don deo” ha
con tri bui do a ele var no ta ble men te los
ni ve les de pre cios y la in fla ción. 

Los pa rá me tros de pre cios en su cres
se bo rra ron, ¿quién hu bie se pa ga do a ini -
cios del 2000, S/. 25.000 (US$ 1) por una

pa pa ya?, ¿o S/. 625.000 (US$ 25) por una
pro fi la xis den tal?, ¿o S/. 3’750.000 (US$
150) por la pen sión men sual de ca da uno
de los ni ños?  Sin em bar go, eso es lo que
afron ta hoy día el ecua to ria no de cla se
me dia y me dia al ta. 

GESTIÓN se aven tu ró a con sul tar con
je fes de fa mi lia, pro fe sio na les y es tu -
dian tes de cla se me dia cuán to pa ga ban
ha ce un año y cuán to pa gan aho ra por
di ver sos bie nes y ser vi cios de las mis mas
ca rac te rís ti cas, de mo do que sean com -
pa ra bles.  La in ves ti ga ción se fun da men -
tó en fac tu ras y lis tas de pre cios del año
an te rior, así co mo en con sul tas a fuen tes
pri ma rias, y si bien no tie ne va lor es ta -
dís ti co, cons ti tu ye un re fe ren te so bre el
cre ci mien to de los pre cios de ar tí cu los
que sin ser par te de la ca nas ta bá si ca,
for man la ca nas ta de con su mo de la cla -
se me dia, o de los in su mos de pro fe sio -
na les que pro veen ser vi cios a es ta clase
“en vías de ex tin ción” (Cua dro 6).

Los in cre men tos más fuer tes fue -
ron los de los ser vi cios que es ta ban en
el es ca lón más ba jo de re mu ne ra ción:
un cui da dor de au tos (700%) o un jar -
di ne ro (525%), lo que se en tien de al
con si de rar el ele va do ni vel de pre cios
que so por ta la po bla ción y los ni ve les
mar gi na les de in gre sos de es tos tra ba -
ja do res por cuen ta pro pia.  El se gun do
in cre men to más fuer te de pre cios se da
en el sec tor pri va do que no tie ne si -
quie ra un ta ri fa rio o lis ta de pre cios:
las no ta rías, por ejem plo. So la men te
to man do en cuen ta cin co ti pos de trá -
mi tes co mu nes de ta ri fa fi ja que no
tie nen nin gún va lor agre ga do ni cam -
bio de tec no lo gía, se su bie ron 408% de
agos to 2000 a agos to 2001.  Los pre cios
de los ser vi cios no ta ria les son pre fe -
ren cia les pa ra el es tu dio ju rí di co que
los pa gó y aún así lle gó a su bir en un
ser vi cio 674%. ¡Un ca so tí pi co de pre -
cios es pe cu la ti vos! El ar qui tec to, el in -
ge nie ro elec tró ni co y el es pe cia lis ta en
trans por te pe sa do con sul ta dos en la
in ves ti ga ción coin ci die ron en que lo
que más su bió de pre cios fue ron los
sa la rios de la ma no de obra y del per -
so nal más ca li fi ca do. Los cons truc to -
res pa de cen de una ba ja en la ca li dad
de los ser vi cios por la emi gra ción de
los téc ni cos ca li fi ca dos, lo cual en ca re -
ce aún más los ser vi cios que de man -
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Ranking­de­inflación
por­ciudades­(julio­2000­a­julio­2001)

Ranking

Ín­di­ce­Ge­ne­ral­na­cio­nal 30,4%
Cos­ta 30,1%
sie­rra 30,7%
es­me­ral­das 37,9% 1
Cuen­ca 35,8% 2
Ma­cha­la 31,6% 3
Gua­ya­quil 31,5% 4
Qui­to 31,2% 5
Por­to­vie­jo 29,5% 6
lo­ja 28,4% 7
Man­ta 28,0% 8
am­ba­to 26,8% 9
Rio­bam­ba 25,8% 10
la­ta­cun­ga 24,9% 11
Que­ve­do 23,2% 12
Fuente: INEC; Ba ses de da tos y ela bo ra ción de
MULTIPLICA.

Cua­dro­4

Tasa­de­inflación­anual­por
grupos­de­artículos
(julio­2000­a­julio­2001)

bie­nes­y­ser­vi­cios na­cio­nal
ali­men­to,­be­bi­da­y­ta­ba­co 19,4%
ves­ti­do­y­cal­za­do 25,8%
al­qui­ler,­agua,­elec­t.,­gas­y­otros­com­bus. 51,7%
Mue­bles,­equi­pos­y­man­t.,­vi­vien­da 25,1%
sa­lud 30,4%
trans­por­te 38,1%
es­par­ci­mien­to­y­cul­tu­ra 22,2%
edu­ca­ción 75,2%
Ho­te­les,­ca­fe­te­rías­y­res­tau­ran­tes 41,9%
bie­nes­y­ser­vi­cios­mis­ce­lá­neos 23,0%
Ge­ne­ral 30,4%
Fuente: INEC; Ba ses de da tos y ela bo ra ción de
MULTIPLICA.

Cua­dro­5



dan. Dos ca sos de arren da mien to de
es pa cios son muy po co pa ra ser con -
clu yen tes so bre los al qui le res de vi -
vien da; sin em bar go, es cla ro que el re -
za go en años an te rio res bus ca com -
pen sa ción. En sec to res re si den cia les
mo der nos la su bi da del arren da mien -
to es muy fuer te y em pie za a igua lar
pre cios in ter na cio na les a ni vel de la re -
gión an di na. Los pre cios de los ser vi -
cios mé di cos pri va dos ca si se du pli can
fren te al año an te rior; cier ta men te,
una con sul ta mé di ca por US$ 4 dó la -
res no va lo ra ba el ser vi cio es pe cia li za -
do.  La su bi da de 100%, 170% o 225%
cuan do la in fla ción pro me dio anual
pa ra igual pe río do es de 29,2% re sul ta
fuer te y pue de sos te ner se en la me di da
en que el seg men to de clien tes que de -
man dan el ser vi cio ten gan ca pa ci dad
de pa go.  Los pre cios es pe cu la ti vos se
man ten drán mien tras ha ya de man da
pa ra ellos...  

Que da cla ro que pa ra la cla se me -
dia, cier to ti po de bie nes y ser vi cios, co -
mo la edu ca ción, la sa lud, el al qui ler,
los ali men tos -o sea los ele men tos bá si -
cos de bie nes tar de la fa mi lia-, pa sa rán
a re pre sen tar pro por cio nes más al tas de
su in gre so; in clu so po drían sig ni fi car
te ner que sa cri fi car ca li dad en es tos ser -
vi cios pa ra ajus tar sus pre su pues tos...,
un com por ta mien to de con su mo si mi -
lar al de los más po bres. Al gu nos seg -
men tos de pres ta ción de ser vi cios o de
la pro duc ción, no han cam bia do la ló -
gi ca de man te ner ele va dos ni ve les de
ren ta bi li dad co mo si es tu vie sen ope -
ran do en su cres, y es tán lle gan do al
con su mi dor fi nal con pre cios es pe cu la -
ti vos y sin nin gún es crú pu lo.  Los pa rá -
me tros de pre cios en su cres se bo rra ron
y aho ra, en mu chos ca sos, se fi jan mi -
ran do al bol si llo del con su mi dor. 

La ge ne ra li za ción de es te caos de
pre cios es tá lle van do al país a per der
ace le ra da men te su com pe ti ti vi dad y,
por es ta vía, a que los pro duc tos ecua to -
ria nos pier dan mer ca do a ni vel na cio nal
e in ter na cio nal. Lo que si gue en la ca de -
na, si no se de tie ne es ta ca rre ra sui ci da
en los pre cios, po dría ser la gra dual
quie bra de em pre sas pe que ñas y me dia -
nas y un ma yor de sem pleo.
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Precios­especulativos:­incrementos­hasta­24­veces­mayores
que­la­inflación­(en­US­dólares)

Agosto­2000 Agosto­2001 Incremento­%

IPCU 768.89­ 993,68­ 29,2%

Jefe­de­familia 1.353,15­ 2.919,64­ 116%

-­Plátano­seda­grande­(1­Kg.) 1,13­ 2,06­ 82%
-­Carne­molida­corriente­(1­Kg.) 0,83­ 0,88­ 6%
-­Molde­de­pan­cortado­misma­marca 0,45­ 0,61­ 34%
-­Queso­de­leche­entera­misma­marca 1,79­ 2,75­ 54%
-­Pensión­mensual­de­escuela­privada 85,00­ 150,00­ 76%
-­Cartucho­impresora 22,00­ 35,15­ 60%
-­salario­mensual­empleada­doméstica 50,00­ 70,00­ 40%
-­servicio­jardinero 1,60­ 10,00­ 525%
-­Consulta­médica­atención­privada 4,00­ 13,00­ 225%
-­endodoncia­por­conducto­(odontología)* 20,00­ 30,00­ 50%
-­Calza­con­resina­fotocurado­(odontología)* 23,00­ 38,00­ 65%
-­Profilaxis­dental­manual­simple­(odontología)* 15,00­ 30,00­ 100%
-­Parto­normal­con­2­días­clínica­privada 510,00­ 1.375,00­ 170%
-­Cirujía­laparoscópica­de­apéndice 498,00­ 979,00­ 97%
-­Corte­y­peinado­en­peluquería 3,20­ 8,00­ 150%
-­transporte­en­bus­especial 0,15­ 0,20­ 33%
-­lavada­y­cambio­de­aceite­carro 17,00­ 25,00­ 47%
-­arriendo­mismo­departamento 100,00­ 150,00­ 50%
Costos­de­abogado­en­notaría 10,28­ 52,25­ 408%

-­Poder­especial 2,26­ 10,00­ 343%
-­Poder­general 2,34­ 12,00­ 413%
-­Reconocimiento­de­firmas 1,92­ 8,00­ 317%
-­declaración­juramentada 1,92­ 8,00­ 317%
-­liquidación­sociedad­conyugal 1,84­ 14,25­ 674%
Costos­de­ingeniero­electrónico­ 151,00­ 542,00­ 259%

-­instalación­de­línea­telefónica 5,00­ 10,00­ 100%
-­instalación­por­punto­eléctrico 1,00­ 2,00­ 100%
-­salario­semanal­de­un­ingeniero 120,00­ 480,00­ 300%
-­salario­semanal­de­un­obrero 15,00­ 35,00­ 133%
-­Costo­mínimo­chequeo­de­equipos 10,00­ 15,00­ 50%
Costos­de­arquitecto 78,32­ 113,65­ 282%

-­salario­semanal­de­un­albañil 30,00­ 45,00­ 50%
-­salario­semanal­de­maestro­de­obra 35,00­ 50,00­ 43%
-­arreglo­sencillo­electricista/plomero 2,00­ 5,00­ 150%
-­saco­de­cemento­de­50­kg,* 4,52­ 5,15­ 14%
-­arena­(1­m3)* 6,80­ 8,50­ 25%
Costos­de­la­transportación 363,00­ 584,00­ 61%

-­llanta­General­1000x2016­PR 200,00­ 200,00­ 0%
-­Cambio­de­zapatas 10,00­ 28,00­ 180%
-­Mano­de­obra­revisión­de­frenos 8,00­ 16,00­ 100%
-­salario­mensual­chofer 138,00­ 320,00­ 132%
-­salario­diario­azafata 3,00­ 5,00­ 67%
-­arriendo­mensual­de­garaje 4,00­ 15,00­ 275%
Estudiante­universitario 474,88­ 928,16­ 95%

-­Matrícula­por­semestre­siete­materias 456,86­ 895,00­ 96%
-­libro­de­especialidad­(el­mismo) 16,00­ 28,00­ 75%
-­entrada­a­discoteca­con­un­trago 2,00­ 5,00­ 150%
-­Pago­a­cuidador­de­auto­(2­horas) 0,02­ 0,16­ 700%
-­Copia­de­hoja­a4 0,13­ 0,30­ 131%
(*)­lista­de­precios­del­gremio.

Fuente: Investigación periodística de MULTIPLICA.
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